é opegieka

Dotgcz do naszego zespotu!
/rob wielki skok w swojej karierze.

STANOWISKO:
specjalista ds. kluczowego klienta

GDZIE: OBSZAR:
Elblgg/Warszawa/POLSKA sprzedaz, zarzadzanie relacjq z klientem
WYMAGANIA

-doswiadczenie w sprzedazy najlepiejw dziale sprzedazy dla sektoraadministracji publicznej
-wyksztatcenie Srednie lub wyzsze

«znajomoscjezykaangielskiego w stopniuzaawansowanym

-wysokorozwiniete umiejetnosciinterpersonalneikomunikacyjne

-nastawienie narealizacje celow orazbudowanie relacji

-umiejetnosc¢ prowadzenianegocjacjiw srodowiskuinzynieryjnym(IT, geospatial)
«znajomosc¢ kanatow sprzedazowych

«doswiadczenie wtworzeniu nowych strategiii komunikacji sprzedazowych

DODATKOWE ATUTY

*mile widziane doswiadczenie pracy w CRM

«znajomosc¢ branzy geodezyjnej, fotogrametrycznej, lotniczej, satelitarnej, IT

OBOWIAZKI

- pozyskanie nowychklientow dla firmy
«utrzymywanierelacjizpartneramibiznesowymi
«czynny udziatw rozwoju dziatu sprzedazy
«budowanie relacjizklientami

.organizacjaoraz prowadzenie spotkanirozméw

« sprzedaz produktéw i ustug swiadczonych przez OPEGIEKA z wykorzystaniem dostepnych
inowych kanatéw sprzedazy

eanalizarynku

«budowanie dobrego wizerunku marki

CO OFERUJEMY?

- prace w stabilnej firmie o ugruntowanej pozycji na rynku
« szkolenia niezbedne do pracy na ww. stanowisku

« prace nad ciekawymi i innowacyjnymi projektami

e mozliwosc¢ rozwoju i ciggtego podnoszenia kwalifikacji

« dostep do najnowszych technologii

karte MultiSport

Osoby zainteresowane ofertg prosimy o przestanie CV wraz z klauzulag o ochronie danych
osobowych na adres: email: praca@opegieka.pl wpisujac w temacie: DZIAL. SPRZEDAZY.
Uprzejmie informujemy, ze skontaktujemy sie tylko zwybranymikandydatami.

aplikuj na adres: . .

OPEGIEKA Sp. z 0.0. gromadzi i przetwarza dane osobowe (imie, nazwisko, doswiadczenie zawodowe i dane kontatkowe) o Tobie. Niniejsze dane sa
poufne i wykorzystywane wytgcznie w celach rekrutacyjnych wewnatrz OPEGIEKA. Jest to konieczne, by moc przedstawi¢ Tobie szanse rozwoju w OPEGIEKA.



